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Standalone audit

Digital Marketing | Vi presser juicen - du hgster frugten!
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SAMLET GEO SCORE

Siden kan styrkes med tilfgjelser af konkrete spgrgsmal og svar om digital marketing, beskrivelse af Lemon
Marketings egen metode samt uafhaengige kilder til validering. Derudover bgr der tilfgjes en opdateringsdato

og verificerbare referencer for at gge troveaerdigheden.

Finding-kontrol: 10 af 10 findings verificeret mod databasen.

Konkrete rettelser til denne side

1.H21
Nuveerende: Hvad skal din e-bog handle om?

Forslag: Hvordan kan en e-bog styrke din digitale markedsfaring?

Hvorfor: At omformulere til et spgrgende udsagn inviterer til at praesentere konkrete svar, hvilket gger brugernes

engagement og forretningsveerdi.
Kontrollér: Tjek at det nye h2 fremstar som spgrgsmal i det endelige HTML og felges af et relevant svar.

2. Afsnit 2

Nuvaerende: Vi kan bidrage til forretningsmaessig udvikling gennem langtidsholdbar digital synlighed og indsigt i data,

som afdeekker brugerens digitale rejse.

Forslag: Vi hjeelper med forretningsudvikling ved at skabe langtidsholdbar digital synlighed, baseret pa dataindsigt, der

kortlaegger brugerens digitale rejse og optimerer dine marketingindsatser.

Hvorfor: Omskrivningen praeciserer virksomhedens arbejdsfokus og @ger forstaelsen, samtidig med at pastanden holdes

faktuel.
Kontrollér: Sarg for at teksten ikke tilfgjer upalidelige pastande og fortsat afspejler eksisterende indhold.

3. Afsnit 5

Nuvaerende: Gennem den digitale brugerrejse tager vi hand om dine kunder i en cirkuleer proces lige fra de ferste gang
de laegger meerke til din virksomhed til de bliver loyal kunde hos dig. Vi tager udgangspunkt i data, som danner grundlag

for vores beslutninger, og har fokus pa at n& dine mal.

Forslag: Vi fglger dine kunder gennem den digitale brugerrejse i en kontinuerlig proces — fra det gjeblik de opdager din

virksomhed, til de bliver loyale kunder — med fokus p& datadrevne beslutninger og dine konkrete mal.
Hvorfor: Afsnittet samler og fokuserer budskabet for bedre klarhed, uden at tilfgje nye Igfter eller data.
Kontrollér: Bekrzeft at omskrivningen bygger pa de oprindelige faktuelle beskrivelser i eksisterende tekst.
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Originalitet
Aktualitet

Ekstern validering

1. Direkte svar

2. Struktur

11/25
0/25

5/25

Kateg
orier
og ha
ndling
splane
r (10)

12/25 - high

Problem: Ingen spgrgende
overskrift med et synligt
svar umiddelbart efter

Forslag: Tilfgj en relevant
H2 som spagrgsmal og
besvar den i naeste afsnit.

Konkrete idéer

* Tilfgj en relevant H2 som
spgrgsmal og besvar den i
naeste afsnit.

* Besvar endnu et vigtigt
kundespgrgsmal i et kort
afsnit.

Handlingsplan

Tilfgj relevante
spegrgsmal og svar
sektioner

H2/H3 med svar - Al
Fund: Ingen spgrgende
overskrift med et synligt
svar umiddelbart efter

Gor dette: Indsaet en
sektion med ofte stillede
spargsmal inden for digital
marketing med korte og
klare svar for at besvare
brugernes typiske
forespargsler.

Kontrollér: Kontrollér at
nye spgrgsmal og svar
vises tydeligt i HTML og
giver brugerne veerdi.

22/25 - low

Problem: Ingen tabel i
hovedindholdet

Forslag: Tilfgj kun en

tabel, hvis siden har data
eller sammenligninger, der
naturligt passer i tabelform.

Konkrete idéer

» Tilfgj kun en tabel, hvis
siden har data eller
sammenligninger, der
naturligt passer i tabelform.



3. Citerbarhed

4. Autoritet

11/25 - high

Problem: Feerre end to
synlige spgrgsmal med
svar

Forslag: Skriv korte,
selvsteendige svar pa
relevante spgrgsmal.

Konkrete idéer
« Skriv korte, selvsteendige
svar pa relevante spargsmal.
e Link til en relevant primaer
kilde for pastande, der kreever
dokumentation.

Handlingsplan
Feerre end to synlige
spgrgsmal med svar
Spergsmal og svar - regel
Fund: Feerre end to
synlige spgrgsmal med
svar

Gar dette: Skriv korte,
selvsteendige svar pa
relevante spgrgsmal.

Kontrollér: Kontrollér at
svarene giver mening
uden resten af siden.

19/25 - low

Problem: Intet verificerbart
link til anmeldelse eller
certificering

Forslag: Vis en reel
certificering eller
anmeldelse med link teet
pa pastanden.
Konkrete idéer

* Vis en reel certificering
eller anmeldelse med link teet
pa pastanden.

Handlingsplan

Intet verificerbart link til
anmeldelse eller
certificering
Dokumentation - regel
Fund: Intet verificerbart
link til anmeldelse eller
certificering

Gor dette: Vis en reel
certificering eller
anmeldelse med link teet
pa pastanden.
Kontrollér: Kontrollér at

dokumentationen er gyldig
og vedrgrer virksomheden.



5. Emnedybde

6. Teknisk klarhed

7. Entitetsklarhed

8. Originalitet

25/25 - low

Problem: Ingen
manglende signaler i
denne kontrol.

Forslag: Vedligehold de
dokumenterede signaler.

25/25 - low

Problem: Ingen
manglende signaler i
denne kontrol.

Forslag: Vedligehold de
dokumenterede signaler.

25/25 - low

Problem: Ingen
manglende signaler i
denne kontrol.

Forslag: Vedligehold de
dokumenterede signaler.

11/25 - high

Problem: Ingen tydelig
beskrivelse af egen
metode

Forslag: Beskriv jeres
faktiske proces trin for trin.

Konkrete idéer

* Beskriv jeres faktiske
proces trin for trin.

* Tilfgj egne tal kun hvis
datagrundlaget kan
dokumenteres.

Handlingsplan
Beskriv Lemon
Marketings egen
metode

Egen metode - Al
Fund: Ingen tydelig
beskrivelse af egen
metode

Gar dette: Tilfg et afsnit,
der konkret forklarer de
trin og processer Lemon
Marketing falger i sit
arbejde med digital
marketing, sa leeserne far
indsigt i virksomhedens
unikke tilgang.

Kontrollér: Sgrg for at
teksten beskriver
virksomhedens faktiske
arbejdsproces og metoder
klart og forstaeligt.



9. Aktualitet

10. Ekstern validering

0/25 - high

Problem: Ingen synlig
opdateringsdato

Forslag: Vis en faktisk
senest opdateret-dato pa
indholdet.

Konkrete idéer

* Vis en faktisk senest
opdateret-dato pa indholdet.

» Opdatér daterede
eksempler og fakta, nar det er
relevant for emnet.

* Vis dato eller periode ved
et konkret eksempel pa denne
side, hvis den er
dokumenteret.

Handlingsplan
Ingen synlig
opdateringsdato
Dato - regel

Fund: Ingen synlig
opdateringsdato

Gar dette: Vis en faktisk
senest opdateret-dato pa
indholdet.

Kontrollér; Kontrollér at
datoen aendres ved
veesentlige opdateringer.

5/25 - high

Problem: Feerre end to
uafheengige kilder i
hovedindholdet

Forslag: Understgt
centrale pastande med
relevante uafhaengige
kilder.

Konkrete idéer

» Understat centrale
pastande med relevante
uafheengige kilder.

« Link til en reel, offentlig
anmeldelseskilde, hvis | har
en.

* Vis en relevant
certificering eller omtale med
verificerbart link.

Handlingsplan
Understet pastande
med uafhaengige kilder
Eksterne kilder - Al

Fund: Feerre end to
uafhaengige kilder i
hovedindholdet

Gagr dette: Tilfgj links og
referencer til eksterne,
uafhaengige kilder inden
for digital marketing, som
understgtter de anvendte
strategier og metoder pa
siden.

Kontrollér: Kontrollér at
eksterne links er relevante
og valide og styrker
indholdets troveerdighed.



E-E-A-T vurdering

[
{
"l abel ": "Expertise",
"level ": "mediunt,
"suggestion": "Ggr ekspertrollen nere specifik."
H
{
"l abel ": "Experience",
"level": "nediunt',
"suggestion": "Bind den |inkede case tydeligere til sidens eme og dokumentér resultatet."
T
{
"l abel": "Trust",
"level ": "weak",
"suggestion": "Vis verificerbare annel del ser, certificeringer eller ontaler ted p& de pastande, de underbygger."
"l abel ": "Freshness",
"l evel ": "weak",
"suggestion": "Vis en reel opdateringsdato og hold daterede eksenpler og kil der aktuelle."
}
]
Intern linkanalyse
{
"count": 43,
"summary": "Siden har et brugbart internt |inkfundament.",
"exanpl es": [
"https://1 emonmar ket i ng. dk/ googl e-ads/ ",
"https://1 emonmar keti ng. dk/ googl e-ads/ ",
"https://1 emonmar ket i ng. dk/ googl e-ads/ ",
"https://1 emonmar ket i ng. dk/ cont ent mar keting/",
"https://1 emonmar ket i ng. dk/ cont ent mar keting/",
"https://1 emonmar ket i ng. dk/ cont ent mar keting/",
"https://1 emonmar keti ng. dk/ i nbound- mar keting/",
"https://1 emonmar keti ng. dk/ i nbound- mar keti ng/"
1.
"suggestion": "Brug nere beskrivende ankertekst onkring Digital Mrketing."
}

Topical authority

"pages": [
"B2B DI G TAL MARKETI NG'
1.
"score": 3,
"action": "Byg flere relaterede sider, cases, FAQ sider og guides onkring Digital Mrketing.",
"summary": "Topical authority kan bygges nere systematisk."

}
Tekniske signaler

"hiCount": 1,
"h2Count": 5,
"listCount": 2,

"stat Count": 2,
"quoteCount": 1,
"tabl eCount": 0O
"entityCount": 8,
"faqgDetected": false,
"schemaTypes": [

"WebPage",

"ReadAction",

" BreadcrunbLi st",

"Listltent,

"WebSite",

" Sear chActi on",

"EntryPoint",

" PropertyVal ueSpeci fication",

"Organi zation",

"1 mageOhj ect ",

"Local Busi ness",

" Post al Addr ess",

" GeoCoor di nat es",

" Openi ngHour sSpeci fi cati on",

" Aggr egat eRat i ng"

1.
"anal ysi sScope": "Synligt hovedi ndhol d uden navigation, footer, scripts og skjulte el enenter",
"brandMentions": O,
"external Li nks": 0,

"internal Li nks": 43,



"freshnessCount": 15,
"originalityCount": 9,
"external Val i dati onCount": 0

}
Overskrifter

{
"h1": [
"Dl G TAL MARKETI NG'
1,
"h2": [
"Hvad skal din e-bog handle on?",
"Ti| pas indhol det",
"Vi bygger din e-bog",
"HVORFOR VAEGE LEMON MARKETI NG?",
"DEN DI G TALE BRUGEREJSE"
1.
"h3": [
"VELKOMMVEN TI L LEMON MARKETI NG',
" UDVALGTE REFERENCER',
"Case: Apport",
"Case: Protruck",
"Case: Blendit",
"DET SI GER VORES KUNDER OM CS: ",
" OPTI MERI NG AF HUBSPOT",
"SEND OS EN MAIL OG VI VENDER TI LBAGE | NDENFOR 24 TI MER'
]
}

Schema-forslag

{
"type": "Service",
"jsonLd": {
"url": "https://Ienmonnarketing. dk",
"name": "Digital Marketing | Vi presser juicen - du hgster frugten!",
"@ype": "Service",
"@ontext": "https://schema.org",

"description": "Vi optinmerer din virksomheds synlighed gennem annoncering pa Googl e, Facebook og Linkedln, SEO e-

mai | marketing."

}

2

"reason": "Foresl et type er Service. FAQPage foreslas fgrst, nar nindst to spergsnél

"extraJsonLd": {
"Organi zation": {
“url": "https://|enmonmarketing. dk/"
“nane": "Lenon Marketing",
"@ype": "Organization",
"@ontext": "https://schema.org"

}

agPageJsonLd": null,
"recomrendedType": "Service",
"organi zati onJsonLd": {
“url": "https://1emonmarketing. dk/",
"nanme": "Lenon Marketing",
"@ype": "Organization",
"@ontext": "https://schema.org"
Iz

"inpl ementati onNotes": [

}

"Kontroll ér at alle schema-felter svarer til synligt, dokunenteret ind
"Brug kun FAQPage, nar de samme spergsnél og svar er synlige pa siden.

]

hol d fer publicering.",

}
Statistikresearch
"ideas": [
"Hvor mange virksonmheder arbejder ned Digital Marketing?",
"Hvad koster typiske fejl ved Digital Mrketing?",
"Hvor meget tid eller risiko kan reduceres nmed Digital Marketing?"
1.
"summary": "Find nyere tal der dokumenterer efterspergsel, pris, tidsbesparelse eller kvalitet
Mar keting. "

}

og svar er synlige pa siden.",

onkring Digital



Komplet analysebilag

Bilaget indeholder den fulde gemte analysemodel. Det sikrer, at felter, der tilfgjes til analysen fremover, ikke falder ud af PDF-rapporten.

"t
"enabl ed": true,
"summary": "Siden kan styrkes ned tilfgjelser af konkrete spergsnmdl og svar omdigital marketing, beskrivelse af Lenon

Mar ket i ngs egen netode sant uaf hangige kilder til validering. Derudover bgr der tilfgjes en opdateringsdato og verificerbare
referencer for at gge trova di gheden."

e
“url": "https://|enmonmarketing. dk",
"score": 62,
"title": "Digital Marketing | Vi presser juicen - du hgster frugten!",
"actions": [
{
"id": "action-1",
“draft": "",
"title": "Tilfg relevante sporgsmil og svar sektioner",
"change": "Indsa en sektion ned ofte stillede spergsmdl inden for digital marketing med korte og klare svar for at
besvare brugernes typi ske forespargsler."”,
"effort”: "middel",
“inpact": "hgj",
"source": "Al",
"category": "Direkte svar",
"l ocation": "H2/H3 ned svar",
"evi dencel d": "answered-question”,
"verification": "Kontrollér at nye spergsmil og svar vises tydeligt i HTM. og giver brugerne vardi."
.
{
"id": "action-2",
“draft": "",
"title": "Feare end to synlige spergsnmél med svar",
"change": "Skriv korte, selvstandige svar pa relevante spgrgsnél.",
"effort": "mddel",
"inmpact": "hgj",
"source": "regel",
"category": "Citerbarhed",
"l ocation": "Spergsmadl og svar",
"evi dencel d": "faqg-answers",
"verification": "Kontrollér at svarene giver nening uden resten af siden."
H
{
"id": "action-3",
“draft": "",
"title": "Understgt pastande med uaf hangi ge kil der",
"change": "Tilfgj links og referencer til eksterne, uafhangige kilder inden for digital narketing, somunderstgtter de
anvendte strategier og netoder pa siden.",
"effort”: "middel",
“inpact": "hgj",
"source": "Al",
"category": "Ekstern validering",
"l ocation": "Eksterne kilder",
"evidencel d": "independent-Iinks",
"verification": "Kontrollér at eksterne links er relevante og valide og styrker indhol dets trovae di ghed."
.
{
"id": "action-4",
“draft": "",
"title": "Beskriv Lemon Marketings egen netode",
"change": "Tilfgj et afsnit, der konkret forklarer de trin og processer Lenon Marketing fglger i sit arbejde nmed digital
mar keting, s |aserne far indsigt i virksonhedens unikke tilgang.",
"effort": "mddel",
"inmpact": "m ddel",
"source": "Al",
"category": "Originalitet",
"l ocation": "Egen netode",
"evidencel d": "own-nethod",
"verification": "Serg for at teksten beskriver virksonhedens faktiske arbejdsproces og netoder klart og forstaeligt."
H
{
"id": "action-5",
“draft": "",
"title": "Ingen synlig opdateringsdato",
"change": "Vis en faktisk senest opdateret-dato pa indhol det.",
"effort": "lille",
"inpact": "mddel",
"source": "regel",
"category": "Aktualitet",
"l ocation": "Dato",
"evi dencel d": "visible-update",
"verification": "Kontrollér at datoen andres ved vasentlige opdateringer."
IE
{
"id": "action-6",
"draft": "",
"title": "Intet verificerbart link til anmeldelse eller certificering",
"change": "Vis en reel certificering eller anmeldel se med link ta pd pastanden.",
"effort": "mddel",
"inmpact": "m ddel",
"source": "regel",

"category": "Autoritet",
"l ocation": "Dokumentation",



"evi dencel d": "trust-proof",
"verification": "Kontrollér at dokunentationen er gyldig og vedrgrer virksonheden."
}
1.
"signal s": {
"hlCount": 1,
"h2Count": 5,
"l'istCount": 2,
"stat Count": 2,
"quoteCount": 1
"t abl eCount": O,
"entityCount": 8,
"faqDetected": false,
"schemaTypes": [
"WebPage",
"ReadActi on",
"BreadcrunbLi st",
"Listltent,
"WebSite",
" Sear chActi on",
"EntryPoint",
" PropertyVal ueSpeci fication",
"Organi zation",
"1 magehj ect ",
"Local Busi ness",
" Post al Addr ess",
" CGeoCoor di nat es",
" Openi ngHour sSpeci fi cation",
" Aggr egat eRat i ng"
1.
"anal ysi sScope": "Synligt hovedi ndhol d uden navi gation, footer, scripts og skjulte elenenter",
"brandMentions": O,
"external Li nks": 0,
"internal Li nks": 43,
"freshnessCount": 15,
"originalityCount": 9,
"external Val i dati onCount": 0
}

unmary": "Siden kan styrkes ned tilfgjelser af konkrete spegrgsmél og svar omdigital marketing, beskrivelse af Lenon

Mar keti ngs egen netode sant uaf hangige kilder til validering. Derudover bgr der tilfgjes en opdateringsdato og verificerbare

referencer for at gge trovae di gheden.",
"evi dence": [

{
"id": "single-h1l",
"detail": "1 Hl: DI G TAL MARKETING',
"points": 5,
"status": "fundet",
"excerpt": "Dl G TAL MARKETI NG',
"category": "Direkte svar",
"location": "HL",
"maxPoints": 5
}
{
"id": "direct-intro",
"detail": "Ferste afsnit er 119 tegn",
"points": 7,
"status": "fundet",
"excerpt": "l Lenon Marketing stgtter og udfordrer vi virksonmheder og organisationer til at opnd overskud gennem digital
nmarketing. ",
"category": "Direkte svar",
"l ocation": "Fegrste afsnit",
"maxPoints": 7
H
{
"id": "answered-question",
"detail": "Ingen spergende overskrift ned et synligt svar umiddel bart efter",
"points": O,
"status": "mangler",
"excerpt": "",
"category": "Direkte svar",
"l ocation": "H2/H3 ned svar",
"maxPoints": 8
IE
{
"id": "nmultiple-answers"”,
"detail": "Fagre end to konkrete spegrgsnmél besvares",
"points": O,
"status": "mangler",
"excerpt": ""
"category": "Direkte svar",
"l ocation": "Hovedi ndhol d",
"maxPoints": 5
.
{
"id": "h2-structure",
"detail": "5 H2-overskrifter",
"points": 7,
"status": "fundet",
"excerpt": "Hvad skal din e-bog handle on?",
"category": "Struktur",
"l ocation": "H2",
"maxPoints": 7
H
{

"id": "paragraph-structure",



"detail": "7 indhol dsafsnit",

"points": 5,
"status": "fundet",
"excerpt": "",
"category": "Struktur",
"l ocation": "Afsnit",
"maxPoints": 5

Iz

{
"id": "list-structure",
"detail": "2 lister",
"points": 5,
"status": "fundet",
"excerpt": "",
"category": "Struktur",
"location": "Lister",
"maxPoints": 5

IE

{
"id": "internal-navigation",
"detail": "43 interne |links i hovedi ndhol d",
"points": 5,
"status": "fundet",
"excerpt": "",
"category": "Struktur",
"l ocation": "Interne |inks",
"maxPoints": 5

H

{
"id": "structured-table",
"detail": "Ingen tabel i hovedindhol det",
"points": O,
"status": "mangler",
"excerpt": "",
"category": "Struktur",
"l ocation": "Tabel",
"maxPoints": 3

T

{
"id": "faqg-answers",
"detail": "Fagre end to synlige spegrgsmdl ned svar",
"points": O,
"status": "mangler",
"excerpt": "",
"category": "Citerbarhed",
"location": "Spergsmadl og svar",
"maxPoints": 8

IE

{
"id": "measurable-facts",
"detail": "2 mél bare datapunkter",
"points": 7,
"status": "fundet",
"excerpt": "",
"category": "Citerbarhed",
"l ocation": "Hovedindhol d",
"maxPoints": 7

Iz

{
"id": "source-links",
"detail": "lIngen uafhangi ge kildelinks i hovedi ndhol det",
"points": O,
"status": "mangler",
"excerpt": "",
" : "Citerbarhed",
"l ocation": "Kildehenvisninger",
"nmaxPoints": 6

T

{

"id": "concise-definition",

"detail": "Kort fgrste afsnit fundet",

"points": 4,

"status": "fundet",

"excerpt": "l Lenon Marketing stgtter og udfordrer vi virksonheder og organisationer til at opnd overskud gennem digital
mar keting. ",

"category": "Citerbarhed",

"l ocation": "Fegrste afsnit",

"maxPoints": 4

"id": "nanmed-author",

"detail": "Afsender: Christian, CCO Apport",
"points": 8,

"status": "fundet",

"excerpt": "Christian, CCO Apport",
"category": "Autoritet",

"location": "Forfatter"”,

"maxPoints": 8

"id": "case-proof",

"detail": "3 uni kke case-1inks",

"points": 7,

"status": "fundet",

"excerpt": "https://|enmonmarketing. dk/referencer/apport-systens/",



"category": "Autoritet",
"l ocation": "Cases",
"maxPoints": 7

T

{
"id": "trust-proof",
"detail": "Intet verificerbart link til anneldelse eller certificering”,
"points": O,
"status": "mangler",
"excerpt": ""
"category": "Autoritet",
"l ocation": "Dokunentation",
"maxPoints": 6

T

{
"id": "organi zati on-nanme",
"detail": "Organisation nant: Lenon Marketing",
"points": 4,
"status": "fundet",
"excerpt": "Lenon Marketing",
“category": "Autoritet",
"l ocation": "Afsender",
"maxPoi nts": 4

H

{

"id": "content-depth",

"detail":
"points":

"843 ord i hovedi ndhol d",

"status": "fundet"
"excerpt": "",
"category": "Emmedybde",
"l ocation": "Hovedindhol d",
"nmaxPoints": 8

T

{
"id": "section-depth",
"detail": "5 hovedsektioner",
"points": 6,
"status": "fundet",
"excerpt": "",
"category": "Emmedybde",
"l ocation": "H2",
"maxPoints": 6

H

{

"id": "subsection-depth",

"detail": "8 undersektioner",
"points": 5,
"status": "fundet",
"excerpt": "",
"category": "Emedybde",
"l ocation": "H3",
"maxPoints": 5
IE
{
"id": "concrete-exanpl es",
"detail": "3 ontaler af eksenpler/cases",
"points": 6,
"status": "fundet",
"excerpt": "",
"category": "Emmedybde",
"l ocation": "Eksenpler",
"maxPoints": 6
.
{
"id": "page-title",
“detail": "Digital Marketing | Vi presser juicen - du hgster frugten!",
"points": 5,
"status": "fundet",
"excerpt": "Digital Marketing | Vi presser juicen - du hgster frugten!",
"category": "Teknisk klarhed",
"location": "Title",
"maxPoints": 5
H
{
"id": "neta-description”,
"detail": "112 tegn",
"points": 5,
"status": "fundet",
"excerpt": "Vi optinerer din virksonheds synlighed gennem annoncering pa
mar keting. ",
"category": "Teknisk klarhed",
"location": "Meta description”,
"maxPoints": 5
H
{

"id": "canonical-url",

"detail":
"points":
"status":
"excerpt":
"cat egory"
"l ocation”

"https://| emonmarketing. dk/ ",
4,
"fundet",

“https://| emonmarketing. dk/ ",
: "Tekni sk kl ar hed",
: "Canonical ",

"maxPoints": 4

Coogl e,

Facebook og Linkedln,

SEQ,



"id": "primary-heading",
"detail": "1 HL",

"points": 4,

"status": "fundet",

"excerpt": "Dl G TAL MARKETI NG',
"category": "Teknisk klarhed",
"location": "HL",

"maxPoints": 4

"id": "valid-schema",

"detail": "WebPage, ReadAction, BreadcrunbList, Listltem WbSite,
Organi zation, |nmageQbj ect, Local Busi ness, Postal Address, GeoCoordi nates,

"points": 5,
"status": "fundet",

"excerpt": "WebPage, ReadAction, BreadcrunbList, Listltem WebSite,
Organi zation, |nmageCbj ect, Local Busi ness, Postal Address, GeoCoordinate",

"category": "Teknisk klarhed",
"l ocation": "JSONLD',
"maxPoints": 5

Ix

{
"id": "page-|anguage",
"detail": "da-DK",
"points": 2,

"status": "fundet",

"excerpt": "da-DK",
"category": "Tekni sk klarhed",
"location": "HTM. |ang",
"maxPoi nts": 2

"id": "brand-entity",

"detail": "Lenon Marketing nawnt i indholdet",
"points": 7,

"status": "fundet",

"excerpt": "Lenmon Marketing",

"category": "Entitetsklarhed",
"l ocation": "Brand",
"maxPoints": 7

}

{

"id": "service-entity",
"detail": "4 ydel sesontaler”,
"points": 6,

"status": "fundet",
"excerpt": s
"category": "Entitetsklarhed",
"l ocation": "Ydelse",
"maxPoints": 6

}

{
"id": "audience-entity",
"detail": "8 mél gruppeontal er",
"points": 6,
"status": "fundet",
"excerpt": "",
"category": "Entitetsklarhed",

"l ocation": "Ml gruppe",
"maxPoi nts": 6

"id": "organi zation-schema",

"detail": "WebPage, ReadAction, BreadcrunbList, Listltem WbSite,
Organi zation, |nmageChject, Local Busi ness, Postal Address, GeoCoordi nates,

"points": 6,
"status": "fundet",
"excerpt": "",
"category": "Entitetsklarhed",
"l ocation": "Organization-schem",
"maxPoints": 6
IE
{

"id": "own-nethod",

"detail": "Ingen tydelig beskrivel se af egen netode",
"points": O,

"mangl er",

"status":
"excerpt": "",
"category": "Originalitet",
"l ocation": "Egen netode",
"maxPoints": 8

IE

{

"id": "real -case",

"detail": "3 unikke case-links",
"points": 7,

"status": "fundet",

"excerpt": "https://|enmonmarketing. dk/referencer/apport-systens/",

"category": "Originalitet",
"l ocation": "Case",
"maxPoints": 7

"id": "own-data",

Sear chActi on,

Openi ngHour sSpeci fi cati on,

Sear chActi on,

Sear chActi on,

Openi ngHour sSpeci fi cati on,

Ent ryPoi nt,

EntryPoi nt,

Ent ryPoi nt,

Proper tyVal ueSpeci fi cati on,
Aggr egat eRat i ng",

PropertyVal ueSpeci fication,

Proper tyVal ueSpeci fication,
Aggr egat eRat i ng",



"detail": "Ingen tydelige egne, dokumenterede datapunkter",

"points": O,

"status": "mangler",
"excerpt': "',

"category": "Originalitet",

"l ocation": "Egne data",
"maxPoints": 6

Iz
{
"id": "nanmed-expert",
"detail": "Christian, CCO Apport",
"points": 4,
"status": "fundet",
"excerpt": "Christian, CCO Apport",
"category": "Originalitet",
"l ocation": "Ekspert",
"maxPoints": 4
IE
{
"id": "visible-update",
"detail": "Ingen synlig opdateringsdato",
"points": O,
"status": "mangler",
"excerpt": "",
"category": "Aktualitet",
"l ocation": "Dato",
"maxPoi nts": 10
H
{
"id": "recent-year",
"detail": "Intet aktuelt &rstal i hovedindhol det",
"points": O,
"status": "mangler",
"excerpt": "",
"category": "Aktualitet",
“location": "Arstal",
"maxPoints": 7
T
{
"id": "dated-exanple",
"detail": "3 cases fundet, nen ingen synlig dato eller periode for et eksenpel
"points": O,
"status": "mangler",
"excerpt": "",
"category": "Aktualitet",
"l ocation": "Dateret eksenpel",
"maxPoints": 5
IE
{
"id": "current-source",
"detail": "Ingen aktuel, dateret kilde dokunenteret"”,
"points": O,
"status": "mangler",
"excerpt": "",
"category": "Aktualitet",
"l ocation": "Kilder",
"maxPoints": 3
Iz
{
"id": "independent-Iinks",
"detail": "Fegre end to uafhangi ge kilder i hovedi ndhol det",
"points": O,
"status": "mangler",
"excerpt": "",
" : "Ekstern validering",
"l ocation": "Eksterne kilder",
"nmaxPoints": 8
T
{
"id": "reviewlink",
"detail": "Ingen verificerbar annel del seskil de",
"points": O,
"status": "mangler",
"excerpt": "",
"category": "Ekstern validering",
"l ocation": "Annel del ser",
"maxPoi nts": 6
H
{
"id": "credential-proof",
"detail": "Ingen linket certificering eller ekstern ontale",
"points": O,
"status": "mangler",
"excerpt": "",
"category": "Ekstern validering",
"l ocation": "Certificering/proof",
"nmaxPoints": 6
T
{

"id": "attributed-quote",

"detail": "1 citater og afsender Christian, CCO Apport",
"points": 5,

"status": "fundet",

"excerpt": "",

"category": "Ekstern validering",

pa

den anal yserede side",



"location": "Citat",
"maxPoints": 5
}
1.
"headi ngs": {
"hi': [
"Dl G TAL MARKETI NG'
1.
"h2": [
"Hvad skal din e-bog handle on?",

"Til pas indhol det",

"Vi bygger din e-bog",

"HVORFOR VAEGE LEMON MARKETI NG?",
"DEN DI G TALE BRUGEREJSE"

I
"h3":

I
}

"VELKOMVEN TI L LEMON MARKETI NG',
" UDVALGTE REFERENCER',

"Case: Apport",
"Case: Protruck",
"Case: Blendit",

"DET SI GER VORES KUNDER OM CS: ",
" OPTI MERI NG AF HUBSPOT",
"SEND CS EN MAIL OG VI

ageType": "Forside",

"page_type": {

"why":
"type":

}

"Classified from URL,
" For si de"

“wor dCount ": 843,

"categories": {
"Struktur": {

hvis siden har data eller samrenligninger,

VENDER TI LBAGE | NDENFOR 24 TI MER'

schema, FAQ service and case signals.",

hovedi ndhol d",

"ideas": [
"Tilfegj kun en tabel,
1.
"score": 22,
"problent: "Ingen tabel i hovedi ndhol det",
"evidence": [
{
"id": "h2-structure",
"detail": "5 H2-overskrifter",
"points": 7,
"status": "fundet",
"excerpt": "Hvad skal din e-bog handl e onP",
"category": "Struktur",
"l ocation": "H2",
"maxPoints": 7
Iz
{
"id": "paragraph-structure",
"detail": "7 indholdsafsnit",
"points": 5,
"status": "fundet",
"excerpt": "",
"category": "Struktur",
"location": "Afsnit",
"maxPoints": 5
IE
{
"id": "list-structure",
"detail": "2 lister",
"points": 5,
"status": "fundet",
"excerpt": "",
"category": "Struktur",
"l ocation": "Lister",
"maxPoints": 5
H
{
"id": "internal-navigation",
"detail": "43 interne links i
"points": 5,
"status": "fundet",
"excerpt": "",
"category": "Struktur",
"location": "Interne |inks",
"maxPoints": 5
Ir
{
"id": "structured-table",
"detail": "Ingen tabel i hovedindhol det",
"points": O,
"status": "mangler",
"excerpt": "",
"category": "Struktur",
"l ocation": "Tabel",
"maxPoints": 3
}
1.
"fagltens": [],
"priority": "low',

"suggestion": "Tilfgj kun en tabel,

hvis siden har data eller sammenligni

nger,

der naturligt passer i

der

tabel form"

naturligt passer i

tabel form"



"Autoritet": {
"ideas": [
"Vis en reel certificering eller anneldelse med |ink ted pd pastanden.”

]

"score": 19,
“problent: "Intet verificerbart link til anneldelse eller certificering",
"evidence": [
{
"id": "naned-author",
"detail": "Afsender: Christian, CCO Apport",
"points": 8,
"status": "fundet",
"excerpt": "Christian, CCO Apport",
"category": "Autoritet",
"location": "Forfatter",
"maxPoints": 8
H
{
"id": "case-proof",
"detail": "3 unikke case-links",
"points": 7,
"status": "fundet",
"excerpt": "https://|enmonmarketing. dk/referencer/apport-systens/",
"category": "Autoritet",
"l ocation": "Cases",
"maxPoints": 7
T
{
"id": "trust-proof",
"detail": "Intet verificerbart link til anneldelse eller certificering”,
"points": O,
"status": "mangler",
"excerpt": "",
"category": "Autoritet",
"l ocation": "Dokunentation",
"maxPoints": 6
IE
{
"id": "organi zati on-nanme",
"detail": "Organisation nant: Lenon Marketing",
"points": 4,
"status": "fundet",
"excerpt": "Lenon Marketing",
"category": "Autoritet”,
"l ocation": "Afsender",
"maxPoi nts": 4
}
1

'aqltems": [1.

"priority": "low',
"suggestion": "Vis en reel certificering eller anneldelse ned link tad p& pdstanden."
}
" Emedybde": {
"ideas": [],
"score": 25,
"problent: "Ingen mangl ende signaler i denne kontrol.",
"evidence": [
{
"id": "content-depth",
"detail": "843 ord i hovedi ndhol d",
"points": 8,
"status": "fundet",
"excerpt": "",
"category": "Emmedybde",
"l ocation": "Hovedindhol d",
"maxPoints": 8
H
{
"id": "section-depth",
"detail": "5 hovedsektioner",
"points": 6,
"status": "fundet",
"excerpt": "",
"category": "Emedybde",
"l ocation": "H2",
"maxPoints": 6
IE
{
"id": "subsection-depth",
"detail": "8 undersektioner",
"points'
"status": "
"excerpt": "",
"category": "Emmedybde",
"l ocation": "H3",
"maxPoints": 5
}
{

"id": "concrete-exanples",

"detail": "3 ontaler af eksenpler/cases",
"points": 6,

"status": "fundet",

"excerpt": "",

"category": "Emmedybde",

"location": "Eksenpler",



"maxPoints": 6

}

1.
"fagltens": [],

"priority": "low',

"suggestion": "Vedligehol d de dokunenterede signaler."
.
"Aktualitet": {

"ideas": [

"Vis en faktisk senest opdateret-dato pd indholdet.",
"(pdat ér daterede eksenpler og fakta, nar det er relevant for emet.",
"Vis dato eller periode ved et konkret eksenpel pa denne side, hvis den er

1

"score": O,

"problent: "Ingen synlig opdateringsdato”,

"evidence": [

dokunenteret.”

{
"id": "visible-update",
"detail": "lIngen synlig opdateringsdato”,
"points": O,
"status": "mangler",
"excerpt": "",
"category": "Aktualitet",
"l ocation": "Dato",
"maxPoi nts": 10

T

{
"id": "recent-year",
"detail": "Intet aktuelt arstal i hovedindhol det",
"points": O,
"status": "mangler",
"excerpt": "",
"category": "Aktualitet",
“location": "Arstal",
"maxPoints": 7

H

{
"id": "dated-exanple",
"detail": "3 cases fundet, nmen ingen synlig dato eller periode for et eksenpel pd den anal yserede
"points": O,
"status": "mangler",
"excerpt": ""
"category": "Aktualitet",
"l ocation": "Dateret eksenpel",
"maxPoints": 5

T

{
"id": "current-source",
"detail": "Ingen aktuel, dateret kilde dokumenteret",
"points": O,
"status": "mangler",
"excerpt": "",
"category": "Aktualitet",
"l ocation": "Kilder",
"maxPoints": 3

}

1.

"fagltems": [],
"priority": "high",
"suggestion": "Vis en faktisk senest opdateret-dato pd indhol det."

Iz
"Citerbarhed": {
"ideas": [
"Skriv korte, selvstandige svar pa relevante spergsnél.",
"Link til en relevant prime kilde for pastande, der kraver dokunentation."
N
"score": 11,
"problent: "Feare end to synlige spergsnmél med svar",
"evi dence": [
{
"id": "fag-answers",
"Feare end to synlige spergsnél med svar",
0,
"mangl er",

"excerpt": s
"category": "Citerbarhed",

"l ocation": "Spergsmdl og svar",
"maxPoints": 8

"id": "measurable-facts",
"detail": "2 mél bare datapunkter",
"points": 7,

"status": "fundet",

"excerpt": "",

"category": "Citerbarhed",

"l ocation": "Hovedi ndhol d",
"maxPoi nts": 7

"id": "source-links",

"detail": "lIngen uafhangi ge kildelinks i hovedi ndhol det",
"points": O,

"status": "mangler",

"excerpt": ""

si de",



"category": "Citerbarhed",
"l ocation": "Kildehenvisninger",
"maxPoints": 6

T
{
"id": "concise-definition",
"detail": "Kort fegrste afsnit fundet",
"points": 4,
"status": "fundet",
"excerpt": "l Lenon Marketing stgtter og udfordrer vi virksonheder og organisationer til

digital marketing.",
"category": "Citerbarhed",
"l ocation": "Fgrste afsnit",
"maxPoints": 4

}

"fagltems": [],
"priority": "high",

"suggestion": "Skriv korte, selvstandige svar pa relevante spergsnél."
H
"Direkte svar": {
"ideas": [
"Tilfg] en relevant H2 som spergsmil og besvar den i naste afsnit.",
"Besvar endnu et vigtigt kundespergsmil i et kort afsnit."”
I
"score": 12,
"problent: "lIngen spgrgende overskrift ned et synligt svar umiddel bart efter"”,
"evidence": [
{
"id": "single-hl",
"detail": "1 Hl: DI G TAL MARKETI NG',
"points": 5,
"status": "fundet",
"excerpt": "Dl G TAL MARKETI NG',
"category": "Direkte svar",
"l ocation": "HL",
"maxPoints": 5
IE
{
"id": "direct-intro",
"detail": "Ferste afsnit er 119 tegn",
"points": 7,
"status": "fundet",
"excerpt": "l Lenon Marketing stgtter og udfordrer vi virksonheder og organisationer til

digital narketing.",
"category": "Direkte svar",

"location": "Ferste afsnit",
"maxPoints": 7

T

{
"id": "answered-question",
"detail": "Ingen spergende overskrift ned et synligt svar umiddel bart efter”,
"points": O,
"status": "mangler",
"excerpt": "",
"category": "Direkte svar",
"l ocation": "H2/H3 ned svar",
"maxPoints": 8

H

{
"id": "nultiple-answers",
"detail": "Feare end to konkrete spgrgsmél besvares",
"points": O,
"status": "mangler",
"excerpt": ""
"category": "Direkte svar",
"l ocation": "Hovedindhol d",
"maxPoints": 5

}

]

agltens": [],
"priority": "high",

"suggestion": "Tilfgj en relevant H2 som spergsmél og besvar den i naste afsnit."
H
"Oiginalitet": {
"ideas": [
"Beskriv jeres faktiske proces trin for trin.",
"Tilfej egne tal kun hvis datagrundl aget kan dokunenteres."
I,
"score": 11,
"problent: "lIngen tydelig beskrivel se af egen netode",
"evi dence": [
{
"id": "own-nmethod",
"detail": "Ingen tydelig beskrivel se af egen netode",
"points": O,
"status": "mangler",
"excerpt": "",
"category": "Originalitet",

"l ocation": "Egen netode",
"maxPoints": 8

"id": "real-case",
"detail": "3 unikke case-links",

at opnd overskud gennem

at opnd overskud gennem



"points": 7,

"status": "fundet",
"excerpt": "https://|enmonnarketing. dk/referencer/apport-systens/",
"category": "Originalitet",
"l ocation": "Case",
"maxPoints": 7
T
{
"id": "own-data",
"detail": "Ingen tydelige egne, dokunenterede datapunkter",
"points": O,
"status": "mangler",
"excerpt": "",
"category": "Originalitet",
"location": "Egne data",
"maxPoints": 6
H
{
"id": "naned-expert",
"detail": "Christian, CCO Apport",
"points": 4,
"status": "fundet",
"excerpt": "Christian, CCO Apport",
"category": "Originalitet",
"l ocation": "Ekspert",
"maxPoints": 4
}

"fagltens": [],
"priority": "high",
"suggestion": "Beskriv jeres faktiske proces trin for trin."
H
"Entitetsklarhed": {
"ideas": [],
"score": 25,
"problent: "Ingen mangl ende signaler i
"evidence": [

{

denne kontrol . ",

"id": "brand-entity",

"detail": "Lenon Marketing nant i
"points": 7,

"status": "fundet",

"excerpt": "Lenon Marketing",
"category": "Entitetsklarhed",

"l ocation": "Brand",

"maxPoints": 7

i ndhol det ",

"service-entity",

"4 ydel sesontal er",
6,

"fundet",

tidT:

"excerpt": s
"category": "Entitetsklarhed",
"l ocation": "Ydel se",
"nmaxPoints": 6

"id": "audience-entity",
"detail": "8 mél gruppeontaler",
"points": 6,

"status": "fundet",

"excerpt": "",

"category": "Entitetsklarhed",
"l ocation": "Ml gruppe",
"maxPoints": 6

"id": "organi zation-schema",

"detail": "WbPage, ReadAction,
Proper tyVal ueSpeci fication, O ganization,
Aggr egat eRat i ng",

Breadcrunbli st,
| magehj ect, Local Busi ness,

"points":

"status": "

"excerpt": "",

"category": "Entitetsklarhed",

"l ocation": "Organization-schenma",

"maxPoints": 6
}
1.
"fagltems": [],
"priority": "low',
"suggestion": "Vedligehold de dokunenterede signaler."

}
"Tekni sk klarhed": {

Listltem WbSite,

Post al Addr ess,

"ideas": [],

"score": 25,

"problen: "Ingen mangl ende signaler i denne kontrol.",

"evidence": [

{

"id": "page-title",
"detail": "Digital Marketing | Vi presser juicen - du hgster frugten!",
"points": 5,
"status": "fundet",
"excerpt": "Digital Marketing | Vi presser juicen -

du hgster frugten!",

Sear chActi on,

GeoCoor di nat es,

Ent ryPoi nt,

Openi ngHour sSpeci fi cati on,



"category": "Teknisk klarhed",
"location": "Title",
"maxPoints": 5

T
{
"id": "neta-description”,
"detail": "112 tegn",
"points": 5,
"status": "fundet",
"excerpt": "Vi optinerer din virksonheds synlighed gennem annoncering pd CGoogle, Facebook og Linkedln, SEO e-

mai | marketing. ",
"category": "Teknisk klarhed",
"l ocation": "Meta description",
"maxPoints": 5

iE
{
"id": "canonical-url",
"detail": "https://I|enmonmarketing. dk/",
"points": 4,
"status": "fundet",
"excerpt": "https://|enmonmarketing. dk/",
"category": "Teknisk klarhed",
"l ocation": "Canonical",
"maxPoints": 4
}
{
"id": "primry-heading",
"detail": "1 H1",
"points": 4,
"status": "fundet",
"excerpt": "Dl G TAL MARKETI NG',
"category": "Teknisk klarhed",
"l ocation": "HL",
"maxPoints": 4
H
{
"id": "valid-schema",
"detail": "WebPage, ReadAction, BreadcrunbList, Listltem WbSite, SearchAction, EntryPoint,

PropertyVal ueSpeci fication, O ganization, |mageObject, Local Business, Postal Address, GeoCoordinates, OpeningHoursSpecification,
Aggr egat eRat i ng",

"points": 5,

"status": "fundet",

"excerpt": "WebPage, ReadAction, BreadcrunbList, Listltem WbSite, SearchAction, EntryPoint,
PropertyVal ueSpeci fication, O ganization, |mageObject, Local Business, Postal Address, GeoCoordinate",

"category": "Teknisk klarhed",

"l ocation": "JSONLD',

"maxPoi nts": 5

}
{
"id": "page-|anguage",
"detail": "da-DK",
"points": 2,
"status": "fundet",
"excerpt": "da-DK",
"category": "Teknisk klarhed",
"location": "HTM. |ang",
"maxPoints": 2
}
1
"fagltens": [],
"priority": "low',
"suggestion": "Vedligehol d de dokunenterede signaler."

H
"Ekstern validering": {
"ideas": [
"Understot central e pastande med rel evante uaf hangi ge kilder.",
"Link til en reel, offentlig annel del seskilde, hvis I har en.",
"Vis en relevant certificering eller ontale nmed verificerbart link."
1.
"score": 5,
"problent: "Farre end to uafhangi ge kilder i hovedi ndhol det",
"evidence": [

{
"id": "independent-Iinks",
"detail": "Fegre end to uafhangige kilder i hovedi ndhol det",
"points": O,
"status": "mangler",
"excerpt": "",
"category": "Ekstern validering",
"l ocation": "Eksterne kilder",
"maxPoi nts": 8

H

{
"id": "reviewlink",
"detail": "Ingen verificerbar annel del seskil de",
"points": O,
"status": "mangler",
"excerpt": ""
"category": "Ekstern validering",
"l ocation": "Annel del ser",
"maxPoints": 6

T

{

"id": "credential -proof",
"detail": "Ingen linket certificering eller ekstern ontale",



"points": O,

"status": "mangler",
"excerpt®: "
"category": "Ekstern validering",

"l ocation": "Certificering/proof",
"maxPoi nts": 6

T

{
"id": "attributed-quote",
"detail": "1 citater og afsender Christian, CCO Apport",
"points": 5,
"status": "fundet",
"excerpt": ""
"category": "Ekstern validering",
"location": "Citat",
"maxPoints": 5

}

1.
"fagltens": [],
“priority": "high",
"suggestion”: "Understet centrale pastande nmed rel evante uaf hangi ge kil der."
}
I
"conparison": null,
"eeat Review': [

{

"l abel ": "Expertise",

"level ": "nmediunt,

"suggestion": "Gor ekspertrollen mere specifik."
IE
{

"l abel ": "Experience",

"level": "mediunt,

"suggestion": "Bind den linkede case tydeligere til sidens eme og dokumentér resultatet."”
H
{

"l abel": "Trust",

"level": "weak",

"suggestion": "Vis verificerbare anmel del ser, certificeringer eller ontaler ta# p& de pdstande, de underbygger."
H
{

"l abel ": "Freshness",

"level ": "weak",

"suggestion": "Vis en reel opdateringsdato og hol d daterede eksenpler og kilder aktuelle."
}

I,
"word_count": 843,

"eeat _review': [

{
"l abel ": "Expertise",
"level ": "mediunt,
"suggestion": "Gegr ekspertrollen nere specifik."
.
{
"l abel ": "Experience",
"level": "mediunt,
"suggestion": "Bind den linkede case tydeligere til sidens eme og dokumentér resultatet."”
IE
{
"l abel": "Trust",
"level": "weak",
"suggestion": "Vis verificerbare anmel del ser, certificeringer eller ontaler te¢ p& de pdstande, de underbygger."
H
{
"l abel ": "Freshness",
"level ": "weak",
"suggestion": "Vis en reel opdateringsdato og hol d daterede eksenpler og kilder aktuelle."”
}
1.
"total _score": 62,
"'l minsights": {
"actionCount": 3,
"rewiteCount": 3
I
"pageRewrites": [
"id": "rewite-h2-1",
"reason": "At onfornulere til et spergende udsagn inviterer til at prasentere konkrete svar, hvil ket gger brugernes
engagenent og forretningsvardi.",
"current": "Hvad skal din e-bog handl e onP",
"location": "H2 1",
"suggested": "Hvordan kan en e-bog styrke din digitale markedsfering?",
"verification": "Tjek at det nye h2 frenstar som spergsmil i det endelige HTM. og fal ges af et relevant svar."
IE
{
"id": "rewite-paragraph-2",
"reason": "Qmskrivningen praxiserer virksonhedens arbejdsfokus og gger forstdelsen, santidig ned at pastanden hol des
faktuel . ",
“current": "Vi kan bidrage til forretningsnessig udvikling gennem | angtidshol dbar digital synlighed og indsigt i data,
som af dakker brugerens digitale rejse."”,
"l ocation": "Afsnit 2",

"suggested": "Vi hja per nmed forretningsudvikling ved at skabe |angtidshol dbar digital synlighed, baseret pa dataindsigt,
der kortlagger brugerens digitale rejse og optinerer dine narketingindsatser.",
"verification": "Sgrg for at teksten ikke tilfgjer updlidelige pastande og fortsat afspejler eksisterende indhold."

N



"id": "rewite-paragraph-5",

"reason": "Afsnittet sam er og fokuserer budskabet for bedre klarhed, uden at tilfgje nye |gfter eller data.",

"current": "Gennemden digitale brugerrejse tager vi hand omdine kunder i en cirkula proces lige fra de fegrste gang de
| agger neke til din virksonhed til de bliver loyal kunde hos dig. Vi tager udgangspunkt i data, som danner grundlag for vores
besl ut ni nger, og har fokus p& at na dine mal.",

"l ocation": "Afsnit 5",
"suggested": "Vi fglger dine kunder gennem den digitale brugerrejse i en kontinuerlig proces —fra det gjeblik de opdager
din virksonhed, til de bliver |oyale kunder —ned fokus p& datadrevne besl utninger og dine konkrete mal.",
"verification": "Bekradt at omskrivningen bygger pa de oprindelige faktuelle beskrivelser i eksisterende tekst."
}
B
"stat Research": {
"ideas": [
"Hvor nmange virksonheder arbejder nmed Digital Marketing?",
"Hvad koster typiske fejl ved Digital Marketing?",
"Hvor neget tid eller risiko kan reduceres ned Digital Marketing?"
1.
"summary": "Find nyere tal der dokumenterer efterspgrgsel, pris, tidsbesparelse eller kvalitet onkring Digital Marketing."

I
"stat_research": {
"ideas": [

"Hvor nange virksonheder arbejder nmed Digital Marketing?",

"Hvad koster typiske fejl ved Digital Marketing?",

"Hvor neget tid eller risiko kan reduceres ned Digital Marketing?"

1.

"summary": "Find nyere tal der dokunenterer eftersporgsel, pris, tidsbesparelse eller kvalitet onkring Digital Mrketing."
I
"firstParagraph": "l Lenon Marketing stetter og udfordrer vi virksomheder og organisationer til at opnd overskud gennem
digital narketing.",

"anal ysi sVersion": 2,
"content Excerpts": [

"1 Lenon Marketing stgtter og udfordrer vi virksonheder og organisationer til at opnd overskud gennem digital marketing.",

"Vi kan bidrage til forretningsnessig udvikling gennem | angtidshol dbar digital synlighed og indsigt i data, som afdakker
brugerens digitale rejse.",

"Vi skaber digital synlighed, nodner din virksonheds | eads og hja per jer gennem hele den digitale brugerrejse.",

"Vores tilgang er holistisk, og vi indtanker bade salg og marketing, i vores brugerrejseinitiativer.",

"Gennem den digitale brugerrejse tager vi hand omdine kunder i en cirkula proces lige fra de ferste gang de |agger mes ke
til din virksonhed til de bliver |oyal kunde hos dig. Vi tager udgangspunkt i data, som danner grundlag for vores besl utninger,
og har fokus p& at nd dine nél.",

"Vi nmodner dine |eads eller skaber helt nye |eads, ved at sagte gang i initiativer, der fanger din mdl gruppe, og ger dig
rel evant overfor nél gruppen",

"Si kkerhed om kval i ficerede kundeemmer, optinering af interne processer, er blot nogle af de punkter ApportSystems har faet
sparring og radgivning onkring."

]

"first_paragraph": "I Lenon Marketing stgtter og udfordrer vi virksonheder og organisationer til at opnd overskud gennem
digital marketing.",
"met aDescription": "Vi optimerer din virksomheds synlighed gennem annoncering pd Google, Facebook og Linkedln, SEO e-

mai | marketing. ",

"external Research": [],

"meta_description": "Vi optimerer din virksonheds synlighed gennem annoncering pd Google, Facebook og Linkedln, SEO e-
mai | marketing. ",

"schenmaSuggestion": {

"type": "Service",
"jsonLd": {
“url": "https://|enmonmarketing. dk",
"nane": "Digital Marketing | Vi presser juicen - du hgster frugten!",
"@ype": "Service",
"@ontext": "https://schema.org",
"description": "Vi optinerer din virksonheds synlighed gennem annoncering p& CGoogl e, Facebook og Linkedln, SEO e-
nai | marketing. "
H
"reason": "Foresldet type er Service. FAQPage foresl&s fgrst, ndr mindst to spgrgsmdl og svar er synlige pd siden.",

"extraJsonLd": {
"Organi zation": {
“url": "https://|emonmarketing. dk/",
"name": "Lenon Marketing",
"@ype": "Organi zation",
"@ontext": "https://schena.org"
}

agPageJsonLd": null,
"recommendedType": "Service",
"organi zati onJsonLd": {
“url": "https://| enonmarketing. dk/",
"nane": "Lenon Marketing",
"@ype": "Organization",
"@ontext": "https://schema.org"

}

i npl enentati onNotes": [
"Kontrol |l ér at alle schema-felter svarer til synligt, dokunenteret indhold fer publicering.",
"Brug kun FAQPage, nar de samme spergsndl og svar er synlige pa siden."

e
"topical Authority": {
"pages": [
"B2B DI G TAL MARKETI NG'
|

)
core": 3,

"action": "Byg flere relaterede sider, cases, FAQ sider og guides onkring Digital Mrketing.",
"summary": "Topical authority kan bygges nere systenatisk."

e
"external _research": [],
"schenma_suggestion": {

"type": "Service",



"jsonLd": {

“url": "https://|enonmarketing. dk",
"nane": "Digital Marketing | Vi presser juicen - du hgster frugten!",
"@ype": "Service",
"@ontext": "https://schema.org",
"description": "Vi optinerer din virksonheds synlighed gennem annoncering p& CGoogl e, Facebook og Linkedln, SEO e-
mai | marketing. "
Iz
"reason": "Foresldet type er Service. FAQPage foresl&s fgrst, ndr mindst to spgrgsmdl og svar er synlige pd siden.",

"extraJsonLd": {
"Organi zation": {
“url": "https://|emonmarketing. dk/",
"name": "Lenon Marketing",
"@ype": "Organi zation",
"@ontext": "https://schena.org"
}

agPageJsonLd": null,
"reconmendedType": "Service",
"organi zati onJsonLd": {
“url": "https://|enmonmarketing. dk/",
"nane": "Lenon Marketing",
"@ype": "Organization",
"@ontext": "https://schema.org"

}

i npl enentati onNotes": [
"Kontroll ér at alle schema-felter svarer til synligt, dokunenteret indhold fer publicering.",
"Brug kun FAQPage, nar de samme spergsndl og svar er synlige pa siden."

I
}
"topical _authority": {
"pages": [
"B2B DI G TAL MARKETI NG'
1.
"score": 3,
"action": "Byg flere relaterede sider, cases, FAQ sider og guides onkring Digital Mrketing.",
"summary": "Topical authority kan bygges nere systenatisk."

}

"i nternal Li nkRevi ew': {

"count": 43,

"summary": "Siden har et brugbart internt |inkfundanent.",

"exanpl es": [
"https://|emonmarketing. dk/ googl e-ads/ ",
"https://1emonmarketing. dk/ googl e-ads/ ",
"https://| emonmarketi ng. dk/ googl e-ads/ ",
"https://| emonmar ket i ng. dk/ cont ent mar keti ng/",
"https://1 emonmarketi ng. dk/ cont ent mar keti ng/",
"https://| emonmar ket i ng. dk/ cont ent mar keti ng/ ",
"https://| emonnar keti ng. dk/ i nbound- mar keting/",
"https://| emonmar ket i ng. dk/ i nbound- mar ket i ng/ "

I
"suggestion": "Brug nere beskrivende ankertekst onkring Digital Mrketing."
}
"rewriteSuggestions": {
"fagq': [],
"meta": {
"title": "Digital Marketing | Vi presser juicen - du hgster frugten!",
"description": "Vi optinerer din virksonheds synlighed gennem annoncering pad Google, Facebook og Linkedln, SEO, e-
nai | narketing. "
}
"intro": {
"current": "I Lenon Marketing stgtter og udfordrer vi virksonheder og organisationer til at opnd overskud gennem digital
nmarketing.",
"suggested": "Digital Marketing ber forklares ned et kort direkte svar, hvem | gsningen er for, og hvilket resultat
brugeren kan forvente."
H
"headi ngs": [
{
"current": "Dl G TAL MARKETI NG',
"suggested": "Digital Marketing: Hvad er det, og hvordan vad ger du rigtigt?"
}
{
"current": "Hvad skal din e-bog handle onP",
"suggested": "Hvad er Digital Marketing?"
}
I
e
"rewrite_suggestions": {
“fag": [],
"meta": {
“title": "Digital Marketing | Vi presser juicen - du hgster frugten!",
"description": "Vi optimerer din virksonheds synlighed gennem annoncering pd Googl e, Facebook og Linkedln, SEO e-
mai | marketing. "
}
"intro": {
"current": "l Lenmon Marketing stetter og udfordrer vi virksonheder og organisationer til at opnd overskud gennem digital
mar keting. ",
"suggested": "Digital Marketing begr forklares ned et kort direkte svar, hvem | gsningen er for, og hvilket resultat
brugeren kan forvente."
Iy
"headi ngs": [
{

"current": "Dl G TAL MARKETI NG',
"suggested": "Digital Marketing: Hvad er det, og hvordan vad ger du rigtigt?"



{
“current": "Hvad skal din e-bog handl e onP",
"suggested": "Hvad er Digital Mrketing?"

I
}
"internal _link_review': {
"count": 43,
“summary": "Siden har et brugbart internt |inkfundanent.",
"exanpl es": [
"https://| emonmar ket i ng. dk/ googl e-ads/ ",
"https://1emonmarketing. dk/ googl e-ads/ ",
"https://1emonmarketing. dk/ googl e-ads/ ",
"https:/ /| emonmar ket i ng. dk/ cont ent mar keti ng/ ",
"https://| emonmarketi ng. dk/ cont ent mar keting/",
"https://1 emonmarketi ng. dk/ cont ent mar keti ng/ ",
"https://1emonmarketing. dk/i nbound- nar keting/ ",
"https://| emonmar keti ng. dk/ i nbound- mar ket i ng/"
|

uggestion": "Brug nere beskrivende ankertekst onkring Digital Marketing."
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